STOP BREAKING
THE

BASIC

RULES

SELLING!

With your angry Drill Sergeant
@ alexander verweyen
BUSINESS CONSULTANTS




Es ist so einfach die Grundregeln erfolgreicher
Verkaufsgesprache zu beherrschen -
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MEHR HOREN

ALS

REDEN!







DU SPRICHST UBER PRODUKTDETAILS?

WILLST DU MICH AUF DEN

ARM

NEHMEN?!







ENTWICKLE

DEINE

SALES STORY
UND MACH'S

JETZT SPANNEND!







STATT REDEN

STELLE STARKE

FRAGEN.







HALTST DU DICH IMMER NOCH AN DEINEN

PAPIEREN
KRAMPFHAFT

FEST?







FINDE SEIN

ECHTES
BEDURFNIS.


















REDEST

H Toser oc
NUTZEN

DEINES ANGEBOTS?







BEENDE DEIN GESPRACH

NIEMALS OHNE
EINE KONKRETE

VEREINBARUNG

DAS IST DAS MINDESTE






Und noch einmal:

1. Mehr horen als reden!

2. Dusprichstiiber Produktdetails?

3. [Entwickle Deine Sales Story und mach s jetzt spannend!

4. Stattreden stelle starke Fragen!

9. Haltst Du Dich immer noch an Deinen Papieren krampfhaft fest?

6. Finde sein echtes Bediirfnis!

1. Schluss mit ABER!

8. 1eiy endlich Begeisterung!

9. Duredest nicht iiber den Nutzen Deines Angehots?

10. Beende Dein Gesprach niemals ohne eine konkrete Vereinharung!



Okay, das war’s.
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ERSTELLT VON

ALEXANDER
VERWEYEN

WEITERE INFORMATIONEN UNTER www.avbc.de

'8
20 Jahre Erfahrung im Training von Sales Teamsundin *
der Umsetzung individueller Vertriehskonzepte. ¢
Begeisterter VERKAUFER.
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Perchtinger StraBe 6
D - 81379 Miinchen

‘) alexander® Telefon: +49 (0) 89/550 57 - 660

Fax: +49 (0) 89/550 57 - 6629
ver Weye N info@avbc.de

BUSINESS CONSULTANTS www.alexanderverweyen.com




